AUTOMATYCZNY
DZIAL SPRZEDAZY

10 sposobdéw na zwiekszenie sprzedazy
dzieki voice auto-mate system

Jak odzyskac klientéw, ktérych Twoja firma
traci kazdego dnia :

Pobierz bezptatny'



stowy kontakt z leadem

e study — firma B2B
9. Automatyczna kwalifikacja klientow
10. Automatyczny follow-up
11. Odzyskiwanie utraconych klientow
12. Sprzedaz 24 godziny na dobe
13. Obnizenie kosztow obstugi
14. Skalowanie sprzedazy
15. Przewaga technologiczna nad konkurencja
16. Czy Al zabierze prace handlowcom
17. Jak wdrozy¢ automatyczny dziat sprzedazy
18. Podsumowanie
19. Sprawdz ile Twoja firma moze zyskac




»Najwiekszym kosztem w biznesie jest utracona szansa.”
— Peter Drucker



e strony internetowe
Ale zapominajg o jednym.
Obstudze telefonu.
Klient, ktory dzwoni:
e jest zainteresowany
e jest gotowy rozmawiac
e czesto jest blisko decyzji zakupowej
Problem polega na tym, ze w wiekszosci firm:
e ktos jest na spotkaniu
e ktos obstuguje innego klienta
e Kktos jest na urlopie
e linia jest zajeta
| klient trafia do konkurencji.

azy .\/\'/.firmach.



a generuje kolejne

oze przejac wiele zadan zwiazanych z obstuga

ie telefonow

walifikacje klientow

¢ umawianie spotkan

¢ automatyczny follow-up

System dziata 24 godziny na dobe, bez urlopdéw, chorobowego i rotacji
pracownikow.

»Nie chodzi o to, ile kosztuje pracownik. Chodzi o to, ile
kosztuje jego brak wydajnosci.”
— Brian Tracy



W PO prostu znika.

,SZYBKOSC REAKCJI JEST DZIS JEDNA Z NAJWIEKSZYCH PRZEWAG W
BIZNESIE.”
— GARY VAYNERCHUK



,KLIENT NIE PAMIETA CENY. KLIENT PAMIETA DOSWIADCZENIE."
— JEFF BEZOS



LAUTOMATYZUJ TO, CO POWTARZALNE, ABY LUDZIE MOGLI
ROBIC TO, CO NAPRAWDE WARTOSCIOWE."
— BILL GATES



10 POWODOW
DLACZEGO VOICE
AUTO-MATE
SYSTEM

AUTOMATYCZNE UMAWIANIE SPOTKAN

Voice auto-mate system moze:
e sprawdzi¢ kalendarz
e zaproponowac termin
e zapisac klienta
e wystac potwierdzenie
Cata rozmowa trwa kilkadziesiat sekund.

,PIERWSZA FIRMA, KTORA ODPOWIADA KLIENTOWI, WYGRYWA
SPRZEDAZ."
— HARVARD BUSINESS REVIEW



+~NAJLEPSZA STRATEGIA MARKETINGOWA JEST ZADOWOLONY
KLIENT.”
— PHILIP KOTLER



.CZAS HANDLOWCA POWINIEN BYC POSWIECONY TYLKO
KLIENTOM, KTORZY MOGA KUPIC.”
— ZIG ZIGLAR



,FORTUNA W SPRZEDAZY LEZY W FOLLOW-UPIE.”
— JIM ROHN



JLATWIEJ SPRZEDAC PONOWNIE OBECNEMU KLIENTOWI NIZ
ZDOBYC NOWEGO.”
— PHILIP KOTLER



L,BIZNES, KTORY SPI, TRACI KLIENTOW."
— SAM WALTON



,JESLI TWOJEGO BIZNESU NIE DA SIE SKALOWAC, NIE JEST TO
BIZNES - TO PRACA."”
— NAVAL RAVIKANT



,FIRMY, KTORE WYKORZYSTUJA TECHNOLOGIE, WYGRYWAJA Z TYMI,
KTORE JEJ UNIKAJA."
— SATYA NADELLA



.SZTUCZNA INTELIGENCJA NIE ZASTAPI LUDZI. ZASTAPI LUDZI,
KTORZY JEJ NIE UZYWAIJA."



+JNAJLEPSZY MOMENT NA AUTOMATYZACJE BYt WCZORAJ. DRUGI
NAJLEPSZY JEST DZIS."



,NAJLEPSZYM SPOSOBEM PRZEWIDYWANIA PRZYSZtOSCI JEST
JEJ TWORZENIE."”
— PETER DRUCKER



,CENA JEST TYM, CO PLACISZ. WARTOSC JEST TYM, CO
OTRZYMUJESZ.”
— WARREN BUFFETT



,SYSTEM SPRZEDAJE LEPIEJ NIZ POJEDYNCZY HANDLOWIEC."



SPRAWDZ ILE
TWOJA FIRMA
MOZE ZYSKAC

Kazda firma traci klientéw przez:
e nieodebrane telefony
e brak follow-upu
e brak systemu sprzedazy
Mozesz to policzyc.
Wejdz na strone:
Vasystems.pl
| sprawdz:
e ile klientow mozesz odzyskac
» ile sprzedazy mozesz zwiekszyc
e ile mozesz zaoszczedzi¢ na obstudze.



Vasystems.pl



